31 POINTS A MAITRISER POUR
TRAVAILLER SUR UN PROJET DE LA
BANQUE MONDIALE

Renforcer votre expertise, sécuriser vos pratiques, éviter les erreurs courantes et

développer les compétences qui feront de vous un professionnel mieux préparé aux

exigences des projets financés par la Banque mondiale.

EH Chaque Samedi du 13 Mars au 1¢* Mai 2027 — 8h -12h GMT Online sur Zoom



L’ESSENTIEL

Pourquoi vous devez vous engager

(®© PENDANT 2 MOIS
POURQUOI PARTICIPER CE QUE LA MAITRISE DU THEME
A CE SEMINAIRE ? VOUS FERA GAGNER

©

-@ CAS PRATIQUE )

Un specialiste en passation des marchés disposant de 10 années
d'expérience dans |'administration publique postule & une mission
financée par la Banque Mondiale.

Lors de l'entretien, plusieurs questions |ui sont posées :

Conformité et acceptation des procédures

Assurer le respect des normes internationales

et réduire les risques d'objections du bailleur.

1. Queles sont les roles du STEP et de la PPSD?

2. Quelles sont les révisions apportées aux 2 derniéres
éditions du réglement?

3. Comment se déroule le Early Market Engagement sur les
procédures Banque Mondiale?

4. Quelle différence entre méthode et modalité de sélection
selon le réglement ?

5. Comment se passent la gestion des plaintes et debriéfings
sur les projets Banque Mondiale?

Malgre son expérience, il ne parvient pas a répondre

correctement.

Sa candidature est rejetée.

Quelques semaines plus tard, un autre candidat maitrisant les
procédures Banque Mondiale obtient le poste avec une

Maitrise des risques tout au long du cycle

Identifier, évaluer et traiter les risques clés

a chaque étape de la chaine des marches.

Décaissements sécurisés et dans les délais

rémunération cinq fois supérieure. Faciliter I'approbation des dossiers et garantir
m la fluidité des financements.
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Spécialistes on Coordonnateurs Exports Consultants Responsables Ingéniours Juristes Jounes dipldémés
Passation des Marcheés de Projets Suivi-Evaluation Individuels Administratifs de Projets souhaitant intégrer
et Financiers les projets financés

I CE QUE CE SEMINAIRE APPORTERA A VOTRE STRUCTURE
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Personnel Réduction des Meilloure Réduction des Accélération des Renforcoment dos
immédistement orrours de performance objections de la processus de capocités
opérationnel conformité des projets Banque Mondiale passation institutionnelles

LIVRABLE DU SEMINAIRE

+» Guide pratique : Les 31 points a maitriser pour travailler sur un projet financé par la Bangque Mondiale
* 100 questions d'entretien Banque Mondiale avec corrigés

* Kit opérationnel du Spécialiste en Passation des Marchés Banque Mondiale




L’EXPERT QUI ANIME

Celui qui vous transfere l'expertise

INTERVENTIONS
Cadres et d’organisations de 17 pays africains.

ENSEIGNEMENT SUPERIEUR
Cours sur les politiques et directives des
institutions financieres en marchés publics et PPP.

APPROCHE
Cas réels, comparaisons de pratiques, outils de
décision et transfert opérationnel.

CE QUE VOUS GAGNEZ AU-DELA

Un interlocuteur capable de relier exigences des
bailleurs, réalités institutionnelles et arbitrages de
terrain pour transformer les textes en décisions

défendables.

Expert en réformes Procurement
Afirique Francophone

| Akibou BASSABI MOUSSE



PROGRAMME DETAILLE

Passer de la regle a I'expertise

Accueil et mot de bienvenue de BASS CONSULTING

Session d’introduction, identification des attentes particulieres des participants

I. CADRE INSTITUTIONNEL, JURIDIQUE ET GESTION DES PROJETS

0o1. Instruments de financement de la Banque mondiale : FPI (IPF), PforR et DPF.
02. Cycle de vie des projets financés par la Banque mondiale : de I'identification a la cl6ture.

03. Accords de financement, conditions d’entrée en vigueur et obligations juridiques
préalables a ’exécution des projets.

04. Procédures de décaissement, dépenses éligibles et mécanismes de gestion financiére des
projets.

05. Responsabilités de la Banque mondiale, de 'Emprunteur et des Unités de Gestion des
Projets (UGP).

06. Cadre juridique des acquisitions : évolutions et éditions du reglement de la Banque
mondiale applicables, procédures nationales et APAs.

I1. PLANIFICATION STRATEGIQUE ET GESTION DES RISQUES

07. Elaboration et actualisation de la Stratégie de Passation des Marchés du Projet pour
Promouvoir le Développement (PPSD).

08. Elaboration, approbation et actualisation du Plan de Passation des Marchés (PPM).

09. Utilisation de STEP pour la planification, la gestion et le suivi des procédures de passation
des marchés.

10. Cartographie, évaluation et atténuation des risques des projets financés par la Banque
mondiale : application du P-RAMS.

11. Engagement précoce du marché (Early Market Engagement) et analyse stratégique du
marché fournisseur.

12. Optimisation des ressources (Value for Money) et adéquation aux objectifs du projet
(Fit for Purpose).

III. METHODES ET MODALITES DE PASSATION DES MARCHES
13. Méthodes de sélection des entreprises : RFB, RFP, RFQ et sélection directe.
14. Méthodes de sélection des consultants : SFQC, SFQ, SMC, SCBD, SQC, SED et SCI.

15. Modalités de mise en concurrence internationale et nationale : approches ouvertes,
restreintes et directes.



16. Procédures de préqualification, de sélection initiale

17. Procédures de soumission a une enveloppe, a deux enveloppes et en plusieurs étapes.

18. Mécanismes de dialogue compétitif, négociations et meilleure offre finale (BAFO).

19. Accords-cadres, encheres électroniques inversées et mécanismes particuliers d’acquisition.

IV. EVALUATION DES OFFRES ET ATTRIBUTION DES MARCHES

20. Criteres notés (Rated Criteria) : méthodologie d’évaluation, pondération et nouvelles
exigences en la matiere.

21. Evaluation technique et financiére des offres et détermination de l'offre ou proposition la
plus avantageuse.

22, Identification et traitement des offres anormalement basses (ALB) et des offres
déséquilibrées.

23. Evaluation des propositions techniques et financiéres des consultants selon les différentes
méthodes de sélection.

24. Notification d’intention d’attribution, période d’attente (Standstill Period) et publication
des résultats.

25. Débriefing des soumissionnaires et mécanismes de traitement des plaintes en passation
des marchés.

V. GESTION CONTRACTUELLE, DURABILITE ET CONTROLE

26. Examens préalables et a posteriori, avis de non-objection et assistance directe a la mise
en ceuvre (HEIS).

27, Utilisation des Dossiers Types de Passation des Marchés (DTPM/SPD) et adaptation des
documents contractuels.

28. Gestion et suivi de I'exécution des contrats : indicateurs de performance (KPI), avenants,
garanties et modifications contractuelles.

29. Intégration de la durabilité économique, sociale et environnementale dans les marchés
financés par la Banque mondiale (Sustainable Procurement).

30. Cadre Environnemental et Social (CES/ESF), exigences ESHS et participation de la
main-d’ceuvre locale dans les marchés financés.

31. Prévention de la fraude, de la corruption et des conflits d’intéréts, audit des marchés et
traitement des cas de passation non conforme (Misprocurement).

Recommandations pour les participants

Evaluations finales de la formation & Cloture de la session de formation




L’EXPERIENCE

Le kit complet que vous allez recevoir

HENITE »




VOTRE INVESTISSEMENT

Online avec mémes exigences de qualité

400 000
7005

CEQUE PREND VOTRE PARTICIPATION

M Frais de formation M Attestation de formation avec QR code
M Kit complet de formation sécurisé de vérification

M Clé USB gravée au laser avec la documentation

EN CAS DE PRISE EN CHARGE INSTITUTIONNELLE

Le montant est réglé par 'administration, I'institution ou I'organisme employeur du participant.

Une invitation officielle peut étre adressée au premier responsable sur demande.

ETAPE 1 « DEMANDE D’INVITATION ETAPE 2 « INSCRIPTION ETAPE 3 * PARTICIPATION

contact@bassconsulting.africa « +228 92 09 09 02 » +228 99 09 09 02



NOS CLIENTS

Les structures qui nous ont déja fait confiance
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INSTITUT NATIONAL DE PREPARATION
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+22892090902 | +2289909 09 02 (Lomé | Togo)

() +9710506 15 28 62 (Dubai | United Arab Emirates)
B contact@bassconsulting.africa

www.bassconsulting.africa
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