
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
  
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

31 POINTS A MAITRISER POUR 

TRAVAILLER SUR UN PROJET DE LA 

BANQUE MONDIALE 
Renforcer votre expertise, sécuriser vos pratiques, éviter les erreurs courantes et 

développer les compétences qui feront de vous un professionnel mieux préparé aux 

exigences des projets financés par la Banque mondiale. 

 

 Chaque Samedi du 13 Mars au 1er Mai 2027 – 8h -12h GMT 
 

Online sur Zoom 

 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

L’ESSENTIEL  
Pourquoi vous devez vous engager  



 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

L’EXPERT QUI ANIME  
Celui qui vous transfère l’expertise  

I Akibou BASSABI MOUSSE 

INTERVENTIONS  

Cadres et d’organisations de 17 pays africains. 

 

ENSEIGNEMENT SUPERIEUR 

Cours sur les politiques et directives des 

institutions financières en marchés publics et PPP. 

 

APPROCHE 

Cas réels, comparaisons de pratiques, outils de 

décision et transfert opérationnel. 

 

CE QUE VOUS GAGNEZ AU-DELÀ  

Un interlocuteur capable de relier exigences des 

bailleurs, réalités institutionnelles et arbitrages de 

terrain pour transformer les textes en décisions 

défendables. 

 

Expert en réformes Procurement  

Afrique Francophone 



 
 

 
 
 
 
 
 
 

I. CADRE INSTITUTIONNEL, JURIDIQUE ET GESTION DES PROJETS 

01. Instruments de financement de la Banque mondiale : FPI (IPF), PforR et DPF. 

02. Cycle de vie des projets financés par la Banque mondiale : de l’identification à la clôture. 

03. Accords de financement, conditions d’entrée en vigueur et obligations juridiques 
préalables à l’exécution des projets. 

04. Procédures de décaissement, dépenses éligibles et mécanismes de gestion financière des 
projets. 

05. Responsabilités de la Banque mondiale, de l’Emprunteur et des Unités de Gestion des 
Projets (UGP). 

06. Cadre juridique des acquisitions : évolutions et éditions du règlement de la Banque 
mondiale applicables, procédures nationales et APAs. 

II. PLANIFICATION STRATÉGIQUE ET GESTION DES RISQUES 

07. Élaboration et actualisation de la Stratégie de Passation des Marchés du Projet pour 
Promouvoir le Développement (PPSD). 

08. Élaboration, approbation et actualisation du Plan de Passation des Marchés (PPM). 

09. Utilisation de STEP pour la planification, la gestion et le suivi des procédures de passation 
des marchés. 

10. Cartographie, évaluation et atténuation des risques des projets financés par la Banque 
mondiale : application du P-RAMS. 

11. Engagement précoce du marché (Early Market Engagement) et analyse stratégique du 
marché fournisseur. 

12. Optimisation des ressources (Value for Money) et adéquation aux objectifs du projet  
(Fit for Purpose). 

III. MÉTHODES ET MODALITÉS DE PASSATION DES MARCHÉS 

13. Méthodes de sélection des entreprises : RFB, RFP, RFQ et sélection directe. 

14. Méthodes de sélection des consultants : SFQC, SFQ, SMC, SCBD, SQC, SED et SCI. 

15. Modalités de mise en concurrence internationale et nationale : approches ouvertes, 
restreintes et directes. 

PROGRAMME DETAILLE 
Passer de la règle à l’expertise  

Accueil et mot de bienvenue de BASS CONSULTING 

Session d’introduction, identification des attentes particulières des participants 

 



 
 

16. Procédures de préqualification, de sélection initiale  

17. Procédures de soumission à une enveloppe, à deux enveloppes et en plusieurs étapes. 

18. Mécanismes de dialogue compétitif, négociations et meilleure offre finale (BAFO). 

19. Accords-cadres, enchères électroniques inversées et mécanismes particuliers d’acquisition. 

IV. ÉVALUATION DES OFFRES ET ATTRIBUTION DES MARCHÉS 

20. Critères notés (Rated Criteria) : méthodologie d’évaluation, pondération et nouvelles 
exigences en la matière. 

21. Évaluation technique et financière des offres et détermination de l’offre ou proposition la 
plus avantageuse. 

22. Identification et traitement des offres anormalement basses (ALB) et des offres 
déséquilibrées. 

23. Évaluation des propositions techniques et financières des consultants selon les différentes 
méthodes de sélection. 

24. Notification d’intention d’attribution, période d’attente (Standstill Period) et publication 
des résultats. 

25. Débriefing des soumissionnaires et mécanismes de traitement des plaintes en passation 
des marchés. 

V. GESTION CONTRACTUELLE, DURABILITÉ ET CONTRÔLE 

26. Examens préalables et a posteriori, avis de non-objection et assistance directe à la mise 
en œuvre (HEIS). 

27. Utilisation des Dossiers Types de Passation des Marchés (DTPM/SPD) et adaptation des 
documents contractuels. 

28. Gestion et suivi de l’exécution des contrats : indicateurs de performance (KPI), avenants, 
garanties et modifications contractuelles. 

29. Intégration de la durabilité économique, sociale et environnementale dans les marchés 
financés par la Banque mondiale (Sustainable Procurement). 

30. Cadre Environnemental et Social (CES/ESF), exigences ESHS et participation de la 
main-d’œuvre locale dans les marchés financés. 

31. Prévention de la fraude, de la corruption et des conflits d’intérêts, audit des marchés et 
traitement des cas de passation non conforme (Misprocurement). 

 

 
 

Recommandations pour les participants 

Evaluations finales de la formation  & Clôture de la session de formation 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

L’EXPERIENCE  
Le kit complet que vous allez recevoir  



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
C E  Q U E   P R E N D  V O T R E  P A R T I C I P A T I O N 

 
 
 Frais de formation 

 Kit complet de formation 

 

 

 

 Attestation de formation avec QR code 

sécurisé de vérification 

 Clé USB gravée au laser avec la documentation  

 

  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

contact@bassconsulting.africa • +228 92 09 09 02 • +228 99 09 09 02 

VOTRE INVESTISSEMENT 
Online avec mêmes exigences de qualité 

400 000 F CFA 
700$ 

 
 
 
 

Tarifs exprimés hors taxes 

EN CAS DE PRISE EN CHARGE INSTITUTIONNELLE 
 

Le montant est réglé par l’administration, l’institution ou l’organisme employeur du participant. 

Une invitation officielle peut être adressée au premier responsable sur demande. 

ETAPE 1 • DEMANDE D’INVITATION ETAPE 2 • INSCRIPTION ETAPE 3 • PARTICIPATION 
 



 
 

 
 

 
 

      

      

      

      

      

      

      

      

  
    

NOS CLIENTS 
Les structures qui nous ont déjà fait confiance  
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