
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
COMMENT REDUIRE DE 85% LES RISQUES DE 

CONTENTIEUX, RECLAMATIONS ET LITIGES 

DANS L’EXECUTION DE VOS MARCHES PUBLICS 

 Maîtriser les mécanismes de prévention, d’anticipation et de règlement des 

différends pour sécuriser l’exécution contractuelle, limiter les surcoûts et 

préserver les intérêts des parties 

 

 21 au 27 Juin 2027  Casablanca, Maroc 

 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

L’ESSENTIEL  
Pourquoi vous devez vous engager  



 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

L’EXPERT QUI ANIME 
Celui qui vous transfère l’expertise  

I Akibou BASSABI MOUSSE 

INTERVENTIONS  

Cadres et d’organisations de 17 pays africains. 

 

ENSEIGNEMENT SUPERIEUR 

Cours sur les politiques et directives des 

institutions financières en marchés publics et PPP. 

 

APPROCHE 

Cas réels, comparaisons de pratiques, outils de 

décision et transfert opérationnel. 

 

CE QUE VOUS GAGNEZ AU-DELÀ  

Un interlocuteur capable de relier exigences des 

bailleurs, réalités institutionnelles et arbitrages de 

terrain pour transformer les textes en décisions 

défendables. 

 

Expert en réformes Procurement  

Afrique Francophone 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

JOUR 1 – CADRE JURIDIQUE ET PRÉVENTION DES RISQUES CONTRACTUELS 

Levier 1 : Cadre juridique et hiérarchie des documents contractuels | Levier 2 : Identification 

et répartition des risques contractuels. 

JOUR 2 – CARTOGRAPHIE ET ANTICIPATION DES RISQUES DE 

CONTENTIEUX 

Levier 3 : Cartographie et évaluation des risques de contentieux | Levier 4 : Mécanismes 

d'alerte précoce et traçabilité des preuves. 

JOUR 3 – GESTION DES DÉLAIS, MODIFICATIONS ET AVENANTS 

Levier 5 : Gestion des délais, retards et pénalités | Levier 6 : Modifications contractuelles, 

avenants et ordres de service. 

JOUR 4 – GESTION FINANCIÈRE ET PRÉVENTION DES RÉCLAMATIONS 

Levier 7 : Révision des prix et gestion des imprévus financiers | Levier 8 : Avances, 

décomptes, garanties et réclamations financières. 

JOUR 5 – PRÉVENTION ET RÈGLEMENT AMIABLE DES DIFFÉRENDS 

Levier 9 : Notification et traitement des réclamations | Levier 10 : Négociation, conciliation 

et médiation | Levier 11 : Mécanismes de prévention et de règlement des différends 

(DAAB/DAB). 

JOUR 6 – CONTENTIEUX, ARBITRAGE ET SÉCURISATION DES DÉCISIONS 

Levier 12 : Arbitrage et procédures juridictionnelles | Levier 13 : Constitution des dossiers 

contentieux et résiliation des contrats. 

JOUR 7 – CONTRÔLE ET STRATÉGIES DE RÉDUCTION DES LITIGES 

Levier 14 : Audit contractuel, conformité et indicateurs d'alerte | Levier 15 : Élaboration 

d'un plan opérationnel de prévention des contentieux. 

 
 
 
 
 

PROGRAMME DETAILLE 
Passer de la règle à l’expertise  

Accueil et mot de bienvenue de BASS CONSULTING 

Session d’introduction au séminaire de formation : identification des attentes particulières des participants, 

discussions et validation du planning du séminaire de formation 

 

Recommandations pour les administrations participantes 

Evaluations finales de la formation   

Remise des attestations & clôture de la session de formation 

Photo de famille 

 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
       



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

L’EXPERIENCE BASS BOX 
Le kit complet que vous allez recevoir  



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
C E  Q U E   P R E N D  V O T R E  P A R T I C I P A T I O N 

 
 
 Frais de formation 

 Hébergement complet (formule avec 

hébergement uniquement) 

 Petit-déjeuner (buffet) 

 Une tablette numérique neuve 

 Déjeuner quotidien au restaurant de l’hôtel 

 

 

 

 Pause-café de fin d’après-midi (en salle) 

 Kit complet de formation (Bass Box) 

 Un coffret de luxe personnalisé 

 Attestation de formation avec QR code 

sécurisé de vérification 

 Clé USB gravée au laser avec la documentation  

 

  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

contact@bassconsulting.africa • +228 92 09 09 02 • +228 99 09 09 02 

VOTRE INVESTISSEMENT 
2 formules, mêmes exigences de qualité  

 
1 500 000 F CFA 
3 000 $ 

 
 
 
 

Tarifs exprimés hors taxes 

 
2 000 000 F CFA 
4 000 $ 

 
 
 
 

Tarifs exprimés hors taxes 
 

ESSENTIEL (sans hébergement) RESIDENTIEL (avec hébergement) 

PRISE EN CHARGE INSTITUTIONNELLE 
 

Le montant est réglé par l’administration, l’institution ou l’organisme employeur du participant. 

Une invitation officielle peut être adressée au premier responsable sur demande. 

ETAPE 1 • DEMANDE D’INVITATION ETAPE 2 • INSCRIPTION ETAPE 3 • PARTICIPATION 
 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

INSCRIPTION 
C’est ici que vous sécurisez votre place  



 
 

 
 

 
 

      

      

      

      

      

      

      

      

  
    

NOS CLIENTS 
Les structures qui nous ont déjà fait confiance  
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